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¿Qué es Mercabarna? 

Mercabarna es una ciudad alimentaria que funciona 

las 24 horas del día con el objetivo de proveer 
alimentos frescos a la ciudadanía. 

 

En total, en Mercabarna operan 600 empresas 

especializadas en la comercialización, 

transformación, distribución, importación y 

exportación de productos frescos y congelados. 

 
Estas empresas comercializan anualmente 2,3 

millones de toneladas de alimentos que llegan a 

unos 10 millones de consumidores de Cataluña, 

España y el mundo entero. 

Esto convierte a Mercabarna en uno de los 

principales mercados mayoristas de Europa, tanto 

por el volumen y la variedad de productos que se 

mueven cada día como por el alcance de su área 

de influencia. 

 
Mercabarna está formada por: 

- Mercado Central de Frutas y Hortalizas 

- Mercado Central del Pescado 

- Biomarket 

- Mercabarna-flor (ubicado en Sant 

Boi de Llobregat) 

- Zona de Actividades Complementarias (ZAC) 
 
 

 

Mercado Central de Frutas y Hortalizas 
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Información práctica 
 
 
 

Plano de Mercabarna 

    Pabellones del Mercado     

Central de Frutas y Hortalizas 

El Situat de Productors 

Cooperativas hortofrutícolas 

ZAC 
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Foodback 
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Pabellón Polivalente 

Multiservicio 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 

 
 

Acceso a Mercabarna 

Los accesos a Mercabarna están 

controlados y para acceder hay que 

pasar un peaje. 

Se puede hacer con un tique diario, una tarjeta 

de prepago o una tarjeta de abono anual, 

pensada esta última para los profesionales que 

acceden al recinto con mucha frecuencia. Esta 

tarjeta ofrece entradas ilimitadas a Mercabarna 

durante su período de vigencia. 

¿Cómo puedo adquirir la tarjeta de abono 

anual? 

Tienes que rellenar el formulario de solicitud 

que encontrarás en la web de Mercabarna, 

adjuntar la información fiscal relativa a tu 

empresa o explotación o fotocopia del DNI para 

los trabajadores autónomos, fotocopia del 

permiso de circulación y ficha técnica del 

vehículo. Tendrás que entregarlo en el Centro 

de Control del Centro Directivo de Mercabarna 

o enviarlo por correo electrónico a: 

emissiotargetes@mercabarna.cat. 

https://www.mercabarna.es/
mailto:emissiotargetes@mercabarna.cat
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¿Qué coste tiene la emisión de la tarjeta 

de abono anual? 

La tarjeta de abono anual tiene un coste de 
8,85 € (IVA incluido) además de la tarifa 
aplicable en función de la tipología del vehículo. 

El pago se puede realizar mediante 

domiciliación bancaria, tarjeta, cheque o 

efectivo. 

¿Cuáles son las tarifas de acceso a 

Mercabarna con la tarjeta de abono anual? 

Según la tipología del vehículo, el coste de la 
tarjeta de abono anual va desde 138,99 € 
(IVA incluido) hasta 1.112,36 € (IVA 
incluido). 

Horarios y días del Mercado Central de 

Frutas y Hortalizas 

El Mercado Central de Frutas y Hortalizas de 
Mercabarna funciona de lunes a viernes de 9 h 
a 17 h. 

Las operaciones de descarga de producto deben 

realizarse entre las 9 h y las 12 h y las 

operaciones de carga por parte de los clientes 

deben realizarse entre las 12 h y las 17 h. 

¿Existe algún descuento para los payeses y 

payesas? 

Sí. Los payeses y payesas, por serlo, tienen 

un precio anual especial de 68,5€ (IVA 

incluido). Para disfrutar de este precio, es 

necesario presentar también el certificado del 

DACC que acredita como productor. 
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¿Cómo se venden los productos en Mercabarna? 

En Mercabarna, como mercado mayorista que es, la unidad 

mínima de venta es la caja. Por tanto, todos los productos 
que se comercializan deben estar debidamente encajados y 

etiquetados con la correspondiente información de la 
trazabilidad. 

Es importante que las cajas sean lo más 

uniformes posible y el producto que contengan 

sea homogéneo, es decir, con de la misma 

tipología, calibre y calidad. 
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Cada caja debe llevar la etiqueta de trazabilidad 

con la información que requiere la normativa. 

Esta puede variar ligeramente en función del 

producto. Por ello es necesario consultar la 

legislación vigente para saber qué información 

debe incluir la etiqueta de cada producto en 

particular. 

En general, la información que debe contener la 

etiqueta suele ser la siguiente: 

- Denominación del producto 

- Variedad 

- Categoría 

- Calibre 

- Origen 

- Lote 

- Identificación fiscal 

- Registro sanitario (si procede) 

 

  
 

Si tu intención es vender palés enteros de 

producto, debes tener en cuenta que se deben 

montar los palés adecuadamente utilizando 

palés de tamaño estándar (europeo o 

americano), 

utilizando la misma tipología de cajas en cada 

palé, apilando las cajas correctamente, utilizando 

esquineras para proteger los lados y flejándolo 

bien para que las cajas no se muevan durante el 

transporte. 
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¿Dónde puedo vender mis productos en Mercabarna? 

A través de una cooperativa. 
En la Zona de Cooperativas de Mercabarna tienes 10 cooperativas hortofrutícolas 

catalanas que comercializan frutas y hortalizas de proximidad. Para vender a 

través de ellas puedes hacerlo haciéndote socio o firmando un acuerdo escrito de 

colaboración. 

A través de un mayorista. 
En los pabellones del Mercado Central de Frutas y Hortalizas de Mercabarna 

encontrarás 127 mayoristas que comercializan todo tipo de frutas y hortalizas, 

también de proximidad. 

Directamente en el Situat de Productors. 
El Situat de Productors de Mercabarna es la zona reservada para la venta directa 

de los payeses y payesas de proximidad. 

Vender a través de cooperativas o mayoristas 

Para vender a través de las cooperativas u operadores ubicados en el Mercado Central 

de Frutas y Hortalizas de Mercabarna hay que ponerse en contacto con ellos 

directamente. 

Puedes acceder a la información de contacto mediante el buscador de empresas de la 

web de Mercabarna: 

https://www.mercabarna.es/cercador-empreses/es_index/ 

1 

2 

3 

https://www.mercabarna.es/cercador-empreses/
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El Situat de Productors 

El Situat de Productors de Mercabarna es la zona reservada para la venta directa de los payeses y 
payesas de proximidad. La zona está subdividida en 105 espacios que payeses y payesas pueden 
reservar los días que necesiten según sus necesidades. 

El Situat de Productors actual 

Se pueden 

reservar tantos 

espacios como se 

desee. 
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¿Qué debo hacer para empezar a 

vender en el Situat de 

Productors? 

Para darte de alta y acceder a la reserva de 
espacios del Situat de Productors debes enviar 
por correo electrónico a 
pagesia@mercabarna.cat la siguiente 
documentación: 

- Declaración de la DUN

- REGEPA

- DNI/NIF

- Listado de los productos que quieres
comercializar

¿Cómo se reservan los espacios? 

La reserva se realiza a través de la web: 

https://reservaespais.mercabarna.es/es/login. 

Tendrás que identificarte con tu DNI/NIF y la 
contraseña que te facilitarán una vez que te 
hayas dado de alta como productor del Situat. 

Una vez hayas entrado en la aplicación, deberás 

seleccionar el día/s y el espacio/s que quieres 

ocupar. Importante: cada usuario sólo puede 

realizar una reserva por día. 

Se puede realizar la reserva de uno o más   

espacios siempre que sean contiguos y con un 

tiempo mínimo de un día y máximo de un mes. 

Para realizar la reserva con antelación, puedes 

hacerlo desde un mes antes de venir hasta en el 

momento de llegar a Mercabarna. 

Incluso puedes reservar el espacio directamente 

en Mercabarna el mismo día, pero debes tener en 

cuenta que esto no te asegura que haya espacio 

disponible. Para facilitar la gestión del espacio, 

siempre se deja un espacio libre entre productor y 

productor. Cuando se realiza una reserva, 

automáticamente se bloquean los espacios de 

ambos lados. 

mailto:pagesia@mercabarna.cat
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¿Qué debo hacer si me he equivocado al 

reservar un espacio o quiero ampliarlo? 

Si te has equivocado al seleccionar el espacio a 
reservar o quieres ampliarlo, debes realizar la 
modificación en las oficinas de la Dirección del 
Mercado Central de Frutas y Hortalizas ubicada 
en la primera planta de la entrada del pabellón 
G. 

¿Qué pasa si hago la reserva, efectúo 

el pago y después no puedo acudir? 

¿Puedo anular la reserva? Si no puedes venir 

el día de la reserva, puedes cambiarla por otro 

día. Tienes tiempo hasta las 8:00 h del mismo 

día de la reserva. En ningún caso se devolverá 

el dinero. 

¿Qué coste tiene un espacio? 

El precio del espacio depende del tamaño y el 

número de espacios que se reserven. En 2023 

el precio por cada espacio que se reserve es el 

siguiente: 

De 1 a 2 espacios  

Más de 2 espacios 

Espacio grande 

6,34 € + IVA 

12,68 € + IVA 

Espacio pequeño 

3,17 € + IVA 

6,34 € + IVA 

El precio se revisa cada año según el IPC correspondiente. El pago debe realizarse con tarjeta 

en el momento de hacer la reserva. La reserva solo quedará confirmada cuando se haya 

realizado el pago. La confirmación llegará por correo electrónico a la dirección facilitada. 

Empezar a vender a través del Situat de Productors requiere 

continuidad y presencia regular y trabajar bien el producto 

para ganarse la confianza de los clientes. Los resultados no 

son inmediatos y es necesario tener paciencia y perseverar 

hasta conseguir crear una cartera de clientes propia. La 

especialización en determinados productos de proximidad, de 

calidad y diferenciales, trabajados y presentados de forma 

correcta es una buena estrategia para abrir mercado. 
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Ventajas de vender directamente en el Situat 

El hecho de ir a vender directamente al Situat de Productors te permite: 

- Comercializar directamente tus productos y tener contacto directo con el cliente minorista.

- Tener contacto con el resto de los payeses y payesas del Situat y los mayoristas que operan en
Mercabarna.

- Conocer de primera mano la evolución de los precios del Mercado Central de Frutas y Hortalizas.

Incentivos para nuevas incorporaciones al Situat 

Bonificación del 100 % del coste del espacio durante 6 

meses (máximo 2 espacios). 

Bonificación del 100 % en la tarifa de la tarjeta de abono 

anual para el acceso a Mercabarna durante 6 meses. 



 

  
 

 

 
 

 
 

 

 

¿Tienes alguna pregunta o quieres venir a ver 
Mercabarna? ¡Contacta con nosotros y te 
ayudaremos! 

 
Àrea d’Atenció a la Pagesia 

Teléfono: 93 556 32 07 / 93 556 30 00 

Correo electrónico: pagesia@mercabarna.cat 
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